
 
 
 
 
 
 

WUS101-TERAS KEUSAHAWANAN 
SEMESTER 1 -2018/2019 

LAPORAN JUALAN 
DISEDIAKAN OLEH:KUMPULAN 164 

 
NAMA AHLI & NO MATRIK: 

1.MOHAMAD AIZAT BIN MOHD KASSIM      141146 
2.NURSYAZANA BINTI MOHD KAMAL         142529  
3.SITI FATIMAH BINTI HUSIN                 142603 

4.NURUL NADIA BINTI SALLEHUDDIN         142603 
5.NOR FATIHAH BINTI ABDUL SANI          140757 
6.WAN HALINA BINTI WAN GISIH            142493 

DISEDIAKAN UNTUK: 

EN.MOHD SHAFIE ARIFFIN 

PENSYARAH WUS101 

 

TARIKH: 27 NOVEMBER 2018 

 



SURAT PENGHANTARAN 



LESAKIN 
 ENTERPRISE 

KUMPULAN 164 

Misi Syarikat:  

“ Keselesaan anda Keyakinan kami” 

Visi Syarikat: 

Memberi jaminan bahawa produk LESAKIN Enterprise tidak 

akan diragui. 

 

 



Latar Belakang Perniagaan 

 Nama syarikat: LESAKIN Enterprise 

 Tarikh ditubuhkan: Nov 2018 

 Ahli Syarikat:-Mohamad Aizat Bin Mohd Kassim 

                      -Nursyazana Binti Mohd Kamal     

                      -Siti Fatimah Binti Husin             

                      -Nurul Nadia Binti Sallehuddin  

                      -Nor Fatihah Binti Abdul Sani  

                      -Wan Halina Binti Wan Gisih                           

 Jumlah modal: RM20 

 Produk yang dijual untuk ekspo: Tudung Bawal dan Anak Tudung 

 Produk Online: The Bunga Roselle 



Struktur Organisasi 

KETUA PENGARAH 

 

AIZAT 

BAHAGIAN PEMASARAN 

1 

 

WAN HALINA WAN GISIH 

BAHAGIAN OPERASI 

 

NURSYAZANA MOHD 

KAMAL 

 

BAHAGIAN KEWANGAN 

 

NURUL NADIA 

SALLEHUDDIN 

BAHAGIAN STOK DAN 

LOGISTIK 

 

NOR FATIHAH ABDUL 

SANI 

BAHAGIAN PEMASARAN II 

 

SITI FATIMAH HUSIN 



PENGEDARAN 

PROMOSI 

HARGA  

(PRICE) 

PRODUK 

STRATEGI 
PEMASARAN 

4P 



PENGEDARAN 

• 1.Kaedah pengedaran produk 

Menjual produk di booth pada  hari Expo Jualan WUS101. 

Menawarkan perkhidmatan penghantaran secara percuma 
kepada pembeli. 



2.Kaedah pemilihan pembekal 
 
Kualiti 

~memastikan kualiti produk adalah yang terbaik dan mampu 

menarik minat pembeli. 

~produk yang dijual adalah barangan yang berjenama. 

Harga 

~pembekal meletakkan harga yang berpatutan selari dengan kualiti 

produk. 

Lokasi 

~lokasi pembekal yang dekat memudahkan pihak kami untuk 

berbincang berkenaan dengan perniagaan ini. 



HARGA(PRICE) 

Harga yang di tawarkan mampu dibeli oleh mahasiswa dan 
mahasiswi. 

Harga yang dijual lebih murah berbanding pasaran di luar. 

Harga yang diletakkan adalah berbaloi dan setanding dengan 
kualiti produk. 

 



PRODUK 

Produk yang dijual diperbuat daripada fabrik yang mudah dibentuk 
dan mudah digosok. 

Manik yang terdapat pada produk sukar tercabut . 

Produk yang dijual juga tidak mudah rosak atau renyuk. 

Menawarkan pelbagai warna yang menarik.. 



PROMOSI 

Menghebahkan kepada rakan-rakan. 

Menyebarkan kualiti produk di kumpulan whatsapp. 

Menyediakan perkhidmatan dari bilik ke bilik dan menerima 
tempahan berdasarkan keperluan pembeli 

 



        ONLINE  



Jaringan Perhubungan (Networking) 
Perniagaan. 

 

Perniagaan ini telah membentuk jaringan 

perhubungan dengan Cik. Nor Asiah binti Mohamad 

Razali untuk mendapatkan bekalan tudung. 

 Sebab: Menyediakan bekalan tudung yang 

berkualiti 

 Nama pembekal: Scarff.com 

 Pengedar: Nor Asiah binti Mohamad Razali 



          RISIKO 

PERSAINGAN DENGAN 

USAHAWAN TUDUNG 

YANG LAIN  

RISIKO KESELAMATAN 

PRODUK KETIKA 

BERSAMA DENGAN 

USAHAWAN 

MASALAH 

PENGGANGKUTAN 

KETIKA INGIN 

MENGAMBIL PRODUK 

CABARAN UNTUK 

MENDAPATKAN 

PRODUK DARIPADA 

PEMBEKAL 



LANGKAH MENGATASI 

 

 MEMBUAT PERJANJIAN DENGAN PEMBEKAL 

 

 PANDAI MEMPROMOSIKAN PRODUK SERTA BERKOMUNIKASI 

DENGAN PELANGGAN 

 

 MENAIKI PENGANGKUTAN AWAM YANG MUDAH DIDAPATI 

 

 MENDAPATKAN PEMBEKAL YANG DIKENALI DAN MUDAH 

UNTUK BERURUSAN 



STATUS JUALAN EKSPO DAN JUALAN 



PRESTASI 
Untung Bersih (UB) = untung kasar (uk)-jumlah kos (jk) 

 

Untung Kasar (UK) = jumlah jualan (hj)-Jumlah Kos Barang yang dijual 

(JUMKOSJ) 

 

Jumlah jualan (HJ) = RM196 

Jumlah Kos (JK) = jumlah kos barang yang dijual (JUMKOSJ)+kos 

tetap(sewa)+kos-kos lain(pengangkutan,perhiasan,lain-lain) 

 

Jumlah kos (jk) = RM170+RM5 

                            = RM175 

 

Untung bersih (UB) = RM11 



MASALAH/ KEKANGAN & Pembelajaran utama 

 Masalah Utama Online Business –  

   ~Masalah penghantaran barang  

   ~Masalah meraih kepercayaan &  keyakinan pelanggan 

 

 Masalah utama EXPO: 

    ~Persaingan 

    ~Pelanggan 

    ~kekurangan kreativiti mempromosi  barangan  

 

 Dua pembelajaran utama  untuk EXPO dan online 

    ~Pengalaman 

    ~Memupuk semangat keusahawanan 



GAMBAR – GAMBAR HARI EKSPO KEUSAHAWANAN WUS101 

Ketua Pengarah bersama 

dengan hasil jualan 

JAWATANKUASA YANG TERLIBAT DALAM PEMASARAN 

Barangan Jualan 

 



SEKIAN  
TERIMA KASIH…  


